
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Baulexikon     
 

Begriff:  
Angebot 

 

 

Wilfried Berger, Sachverständiger 

www.BauFachForum.de 

Quelle: Praxisfälle des Autors als Sachverständiger, Stand 2009 
Begriffe aus dem Wissensnetz www.BauFachForum.de   
Materialsammlung aus dem BauFachForum.  
Urteilssammlung, VOB Teil B DIN 1961 .  
Die Grundlagen beziehen sich immer auf die Handwerker und 
Fensterbauer, die dem BauFachForum angeschlossen sind.  

A 

Oh, „Thierrysches 
Orakel“ erklär mir 

den Begriff: 

Angebot 

Denke immer daran!!!! 
Es ist manchmal sehr schwer, der Chef von 
einem ganzen Schmusezoo zu sein.  
Aber: 
Wenn Ihr Holz beizen möchtet, solltet Ihr 
prüfen ob eure Beize eine Positiv- oder 
Negativbeize ist. Ansonsten gibt es mit der 
Ansicht eurer Oberfläche erhebliche 
Überraschungen. 
Ergebnis: 
Bei mir sind meine Schmusetiere nur immer 
überrascht, wenn ich mal eine Nacht nicht 
nach Hause komme.  

Begriff-Erklärung: 
Begriff 1: 
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Mehr zu diesem Thema 
unter:  

Bücher / Formulare 
http://www.baufachforum.de/shop/Buecher-

Broschueren/Formulare-und-Vordrucke-
fuer-den-Bauschaffenden:::948_1089.html  

 

 

Erste Grundlage für einen Auftrag um mit diesem 
Angebot einen Bauvertrag zu schließen. 

Wer eine Bauleistung  bestellt, sollte sich 
immer von demjenigen, der  diese Leistung 
anbietet, ein Angebot erstellen lassen. Dabei 
wird dann einmal die Leistung genauestens 
beschrieben und einmal wird der Preis für die 
Leistung fixiert. Dabei gibt es in der 
Preisfindung zwei Möglichkeiten. Einmal ein 
Pauschalpreis, beispielsweise für dieses Möbel 
incl.7 Schubladen. Oder das Möbel wird in 
Einheitspreise gepackt. Dabei bildet dann der 
Korpus eine Preiseinheit und jede Schublade  
als Einzelschublade gleichfalls. Sollte das 
Möbel jetzt später nur 6 Schubladen haben, 
reduziert sich der Angebotspreis um eine 
Schublade. Oder Umgekehrt.    

Datenblatt: 
Das Datenblatt 203.1.3.1 beschreibt 
den gesamten Strukturaufbau eines 
Gutachtens, damit unter den Parteien 
keine Streitigkeiten aufkommen.  
Denn das Angebot ist die erste 
Offerte an den Kunden. Entscheidend 
ist jetzt, ob der Kunde das Angebot 
annimmt oder ablehnt.  
Nimmt er es an, kommt es 
unweigerlich zu einem Vertrag. Dabei 
sollten dann allerdings, keine offenen 
Fragen mehr vorhanden sein.   


